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ЦЕЛИ, ЗАДАЧИ И ОСОБЕННОСТИ АНАЛИЗА

ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИЗАЦИЙ

Широкое применение получил анализ, предполагающий комплексную оценку внешнеэкономической деятельности (ВЭД) организации на основе использования ряда показателей. Такая оценка включает выбор наиболее значимых для конкретной организации или группы организаций показателей, исчисленных на основе бухгалтерских отчетных данных и анализа их динамики, ранжирования по степени значимости, изучения влияния на величину комплексного анализа.

Анализ позволяет судить об эффективности и надежности деятельности организации и ее руководящего состава. В рамках анализа проводится "горизонтальное" сопоставление статей баланса и исчисляемых показателей за несколько отчетных периодов, а также "вертикальное" сопоставление деятельности данной организации.

Целями анализа определены:

- оценка текущего и перспективного финансового положения организации;

- возможности и целесообразность темпов развития организации;

- выявление доступных источников средств и реальной возможности их мобилизации;

- прогноз положения организации на внешнем и внутреннем рынках.

При анализе выявляются факторы, влияющие на возможность дальнейшего функционирования организации. На осложнение дальнейшего функционирования организации могут указывать следующие признаки:

- финансовые (превышение текущих пассивов над текущими активами, неблагоприятные основные финансовые показатели, значительные или постоянные убытки от основной деятельности, неспособность погашения задолженности в срок, трудности в выполнении условий договоров займа);

- оперативные (уход ведущих руководителей и отсутствие адекватной замены; потери основных рынков, лицензий или поставщиков; проблемы с прочей рабочей силой или нехватка важных производственных компонентов; значительные технологические усовершенствования в продукции конкурентов; существенная зависимость от успешного выполнения какого-то проекта);

- прочие (нарушение требований законодательства; судебные разбирательства, которые при неблагоприятном для организации исходе могут привести к возникновению обязательств, которые не могут быть выполнены; изменения в законодательстве или правительственной политике, например, повышение ставки акцизов).

Целью анализа внешнеэкономической деятельности отечественных коммерческих организаций выступают определение влияния внешнеторговых операций на показатели финансово-хозяйственной деятельности организаций и оценка перспектив их развития. Результаты анализа могут использоваться кредиторами и инвесторами.

Внешнеэкономическая деятельность коммерческих организаций в настоящее время в основном связана со следующими сферами:

1) участием в международных выставках;

2) оказанием услуг;

3) международной торговлей.

В области обмена услугами особое место занимают: транспортные услуги, международный туризм, строительство, ремонт и техническое обслуживание оборудования, информационные и консультационные услуги, бухгалтерские и аудиторские услуги, реклама, аренда и лизинг оборудования, банковские и страховые услуги.

В области международной торговли большое распространение получили: экспортно-импортные операции, товарообменные и компенсационные сделки.

Обычно анализ ВЭД используется для решения следующих задач:

- выявление объема импорта, а также доли импортированной продукции в общем объеме потребления на каком-либо рынке, а также оценка динамики этих показателей;

- выявление объема экспорта, его доли в общем объеме производства продукции в стране, а также оценка динамики этих показателей;

- выявление основных участников рынка, наиболее активно ведущих импортно-экспортные операции;

- выявление основных регионов-импортеров/экспортеров продукции;

- выявление основных таможенных пунктов, через которые ведется импорт/экспорт того или иного товара;

- выявление типов продукции, которая наиболее активно импортируется/экспортируется;

- оценка влияния сезонного фактора на объем импорта/экспорта;

- оценка реакции рынка импорта/экспорта на различные изменения, происходящие в области политики, законодательства, цен на товары и ресурсы, выход на рынок новых игроков, а также на прочие события.

Перечисленные задачи достаточно часто являются составляющими комплекса исследований, нацеленных на оценку привлекательности того или иного рынка для выхода нового игрока, выбор региона для строительства нового завода, выявление специфики деятельности конкурирующих компаний и т.п.

Анализ внешнеторговых операций по данным финансовой отчетности предприятия включает:

- анализ динамики и структуры контрактных обязательств;

- анализ оборачиваемости средств в экспортных (импортных) операциях;

- анализ влияния обязательств на платежеспособность, ликвидность и финансовую устойчивость предприятия.

При анализе показателей, характеризующих контрактные обязательства, прежде всего изучают динамику, структуру, причины и давность возникновения.

Изучение импортно-экспортных операций, позволяющее более точно оценить ситуацию на рынке, рекомендуется во всех случаях, когда изучаемый сегмент рынка наполнен импортом более чем на 5 - 10%. Аналогично и анализ экспорта имеет смысл проводить для тех рынков, на которых более 5 - 10% производимой продукции поставляется в другие страны.

Для получения информации о внешней экономической деятельности компаний - участников рынка традиционно используется несколько основных подходов:

- покупка баз, содержащих информацию об импортно-экспортных операциях участников рынка;

- обращение к услугам компаний, специализирующихся на работе с данными ГТК;

- обращение напрямую к ГТК;

- заказ исследований у специализированных исследовательских компаний;

- использование различных методов получения инсайдерской информации об интересующих заказчика компаниях.

Первые четыре способа полностью или частично связаны с получением и последующей обработкой данных, предоставляемых Государственным таможенным комитетом.

При проведении исследований в последнем случае возможно сопоставление данных ГТК с информацией, публикуемой в СМИ, а также с мнениями экспертов, в роли которых выступают представители компаний - основных участников изучаемого рынка. В частности, достаточно интересным может быть сопоставление мнений о структуре импорта/экспорта той или иной товарной группы, полученных от представителей компаний - производителей, компаний - дистрибьюторов и компаний - потребителей товаров изучаемой категории.

Получение инсайдерской информации может вестись как легальными путями, например, в процессе обмена информацией на уровне руководства или менеджмента компаний - участников рынка, так и с использованием не совсем легальных методов. При этом далеко не на всех рынках возможно получение информации такого рода вполне законным путем, а способы, граничащие с нарушением законодательства, чреваты значительными расходами, затратами времени, а также конфликтами с законом.

В целом основным доступным источником данных о ВЭД является информация, собираемая и предоставляемая заинтересованным лицам службами ГТК. Поэтому, планируя анализ ВЭД, менеджерам желательно принимать во внимание соответствующие ограничения, связанные с использованием данных официальной таможенной статистики.

Работая с данными ГТК, можно столкнуться с рядом сложностей, связанных как с формой предоставления информации в ГТК участниками импортно-экспортных операций, так и со спецификой российского бизнеса.

К числу ограничений, налагаемых на использование и интерпретацию данных ГТК, связанных с формой предоставления данных, можно отнести:

- учет импортно-экспортных операций ведется по кодам ТН ВЭД, поэтому информация доступна не по конкретным видам и маркам товаров, а только по тем группам, которые соответствуют четырехзначным или десятизначным кодам ТН ВЭД;

- информация, собираемая ГТК, содержится в таможенных декларациях, подаваемых импортерами/экспортерами товаров, которые далеко не всегда заполняются полностью;

- часто может отсутствовать информация о стоимости товаров, так как обязательным для указания является только вес, тогда как данные ГКС об объеме производства продукции в России предоставляются в штуках;

- все товары (в том числе штучные, такие как компьютеры, пресловутая стеклянная тара, колесные диски) декларируются по весу, а не по числу штук;

- данные о стоимости могут быть неполными, а также могут предоставляться в валюте, отличной от той, в которой учет ведется в ГКС;

- информация, предоставляемая ГТК по импорту/экспорту, обычно доступна с запозданием на несколько месяцев;

- информацию ГТК и сведения ГКС о производстве соответствующей продукции в России сложно как ввиду несовпадения формата данных, так и ввиду того, что данные ГКС запаздывают на полгода - год;

- информация, предоставляемая ГТК, нуждается в предварительной обработке, связанной с уточнением ряда данных, а также с приведением данных в форму таблиц и графиков, удобных для анализа. Эту работу лучше всего поручать специализированным компаниям.

При анализе данных ВЭД необходимо учитывать и ограничения, связанные со спецификой российского бизнеса:

- данные ГТК содержат достоверную информацию только о тех странах, из которых осуществляется непосредственный вывоз продукции, либо о тех, в которые осуществляется ввоз, а также о тех таможенных пунктах, через которые происходит транспортировка продукции;

- информация о странах и пунктах отправки и назначения может не соответствовать действительности;

- декларируемая стоимость товаров может отличаться от реальной, поэтому данные в стоимостном выражении наименее достоверны;

- в ряде случаев под видом изучаемой продукции (макулатура) может импортироваться/экспортироваться совсем другая (книги), особенно часто под видом сырья или комплектующих перевозится готовая продукция, так как это позволяет соответствующим компаниям снижать издержки, связанные с таможенными сборами;

- во многих случаях для импортно-экспортных операций используются отдельные юридические лица, не ведущие какой-либо другой деятельности, поэтому проследить соответствующие товарные потоки с точки зрения реальных импортеров/экспортеров может быть затруднительным;

- объемы импортно-экспортных операций, отслеживаемые ГТК, могут быть несколько меньше реальных, так как некоторые участники рынка используют схемы черного и серого импорта/экспорта для снижения таможенных издержек.

Таким образом, анализа статистики по ВЭД достаточно только для получения общего приблизительного представления о ситуации на изучаемом рынке с точки зрения импортной и экспортной составляющих. Этих данных недостаточно для того, чтобы на них можно было опираться при принятии управленческих решений, при оценке перспектив инвестиционных проектов, а также при анализе структуры тех или иных рынков. Результаты анализа импортно-экспортных операций необходимо сопоставлять с мнениями экспертов либо хотя бы с данными печатных и электронных СМИ.

Требования к бухгалтерскому учету и финансовой отчетности предприятий, участвующих в процессе международного обмена товарами и услугами, существенно выше тех, которые предъявляются к организациям, не выходящим на внешний рынок. При проведении анализа необходимо учитывать ряд особенностей:

- большая продолжительность осуществления операций по экспорту и импорту товара во времени вследствие значительной удаленности друг от друга участников внешнеэкономической сделки (покупателя и продавца товара);

- необходимость пересечения товаром таможенной границы Российской Федерации, обусловленная тем, что один из участников внешнеэкономической сделки (покупатель или продавец товара) непременно находится за границей;

- осуществление расчетов между покупателем и продавцом товара в иностранной валюте в подавляющем большинстве случаев;

- сопряженность продвижения товара от продавца к покупателю с большими затратами, которые несут оба участника внешнеэкономической сделки (каждый из них в части, обусловленной конкретным базисным условием поставки);

- наличие большого числа мест возникновения затрат, т.е. необходимость привлекать различные организации, оказывающие услуги или выполняющие работы по продвижению экспортного или импортного товара.

При проведении анализа необходимо учитывать ряд факторов, обусловленных:

- увеличением времени и расстояния осуществления сделок, что влечет за собой повышение кредитных рисков и сроков исполнения контрактов;

- изменением курсов иностранных валют, что приводит к появлению дополнительного вида коммерческого риска - валютного;

- отличиями в законодательных актах, нормах и правилах договорных отношений в разных государствах, что существенно затрудняет проведение взаиморасчетов между контрагентами и увеличивает налоговое бремя;

- конъюнктурностью текущего законодательства конкретной страны, что приводит к дополнительным рискам, обусловленным суверенностью каждого государства, его текущими экономическими и политическими интересами.

Кроме того, при анализе внешних связей предприятий необходимо учитывать дополнительные требования при заключении коммерческих договоров по международным поставкам и расчетам. На внешнем рынке гораздо более тонкие и сложные требования к условиям поставки, к определению цены контракта и к формам расчетов. Например, распространены такие формы расчетов, как аккредитивная, чековая и вексельная.
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